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EDITORIAL

Liebe Kundinnen und Kunden
Doch eher etwas überraschend ist die Wirtschaft 
dieser Tage stark. Die PMIs in Europa machen Freu-
de. Trotz eines Alltags, der nicht wirklich als Alltag 
daherkommt und der für alle ob all der Unsicherhei-
ten kaum zu mutigen Investitionen anregt, schei-
nen in der Wirtschaft Aufträge anzukommen. 

Dies ist natürlich Balsam für uns alle. Haben wir gut 
Arbeit, ist wenigstens ein Pfeiler in diesen unsiche-
ren Tagen wieder sicher. So können wir auch stabili-
sierend wirken für diejenigen Gewerbe, welche 
noch immer staatlich verordnet nicht arbeiten dür-
fen. Für die Volkswirtschaft ist es auf jeden Fall posi-
tiv, wenn nicht alle Sektoren darben.

Gerne mache ich Sie, sehr geschätzte Kundinnen 
und Kunden, auf die folgenden spannenden Inhalte 
aufmerksam. 

In der Rubrik Assembly Technology Experts stellen 
wir Ihnen den Service Expert Education vor. Speziell 
gehen wir auf unser neues E-Learning Portal ein. Er-
fahren Sie, welche Möglichkeiten sich daraus für Sie 
ergeben. Maximale Flexibilität ist gewiss.

Unter Smart Factory Logistics stellen wir Ihnen un-
sere weiter optimierte Logistik Software vor. Durch 
Machine Learning optimieren wir Ihre Lagerbestän-
de dahingehend, dass die Anzahl Express Lieferun-
gen, wie auch die Leerbestände und gleichzeitig die 
Lagerbestände auf tiefstem Niveau gehalten wer-
den können. Faszinierend. 

Mit dem neuen E-Shop – er wurde Ende Februar lan-
ciert – haben wir auch eine neue Produktkategori-

sierung eingeführt. Wir haben die Zeichen der Zeit 
erkannt und die Produkte neu in logische, umfas-
sende und in sich konsistente Kategorien eingeteilt. 
Neu für uns alle, und definitiv einfacher, sich zu-
recht zu finden.

ecosyn®-SEF ist eine Bossard eigene Innovation, 
nämlich eine selbstsichernde Mutter mit integrier-
ter Spannscheibe und grosser Auflagefläche, alles in 
einem Produkt. Eine clevere Lösung.

Besonders freuen uns die Praxisbeispiele von Hinni 
und Stolz. Schön, wenn die Kunden bestätigen, mit 
Bossard den richtigen Partner zu haben, der ihnen 
hilft, produktiver zu werden. Bitte lesen Sie diese 
Beiträge – unsere Nutzen für die Kunden sind sehr 
vielseitig gelagert.

Sehr geehrte Damen und Herren, wir freuen uns 
sehr über einen geglückten Start ins neue Jahr. Dies 
tut uns allen gut. Im Moment sehen wir Herausfor-
derungen an der Beschaffungsfront. Die Versor-
gungslage scheint in den nächsten Monaten extrem 
anspruchsvoll. Die Wiederbeschaffungsfristen 
schnellen nach oben. Es macht sicher Sinn, länger-
fristig zu planen. Wir werden unser Aller bestmögli-
che machen, damit wir Sie alle unterbruchsfrei be-
dienen können.

Vielen Dank für Ihr sehr geschätztes Vertrauen,

FLORIAN BEER
General Manager, Bossard Deutschland

bomi@bossard.com



3

Sie finden die PDF-Ausgabe der Bossard Mitteilungen online unter: 
www.bossard.com

INHALT

Online

PDF

04	 Company News

Der neue Bossard E-Shop

06	 Assembly Technology Expert

Expert Education Service: Das Bossard E-Learning Portal

10	 Smart Factory Logistics 

Smart Ordering: Intelligente Beschaffung dank Machine Learning

12	 Product Solutions

Umfassend, logisch, konsistent: Die neue Produktkategorisierung
ecosyn®-SEF: Betriebssichere elektromechanische 
Kontaktverschraubung

16	 Proven Productivity
 
Ein personalisiertes Serviceangebot für Stolz 

20	 Global – lokal

Wir sind da, wo Sie sind.



4 |  COMPANY NEWS

MIT WENIGEN KLICKS ZUM GEWÜNSCHTEN PRODUKT

Der neue Bossard E-Shop ist da

Ob Schrauben, Muttern, Nieten, Scheiben oder 
individualisierte Spezialteile: Noch nie war die 
Beschaffung Ihres gewünschten Verbindungs-
elements so einfach. Im neuen Bossard E-Shop 
können Sie ab sofort aus 200'000 Produkten 
auswählen und die gewünschten Artikel direkt 
online bestellen.

Der optimierte und modernisierte Onlineshop ist in 
23 Ländern und 10 Sprachen verfügbar. Die Einbet-
tung des Shops in die bestehende Bossard Website 
beschleunigt die Suche nach dem richtigen Artikel. 
Mit der integrierten Scan-App lassen sich häufig be-
nötigte Artikel mühelos nachbestellen.

Vereinfachte Produktsuche
Sie suchen nach einem bestimmten Verbindungsele-
ment? Mit dem neuen Bossard E-Shop können Sie 
den gewünschten Artikel einfach in der Suchleiste 
auf unserer Website eingeben. Von dort aus werden 
Sie automatisch zum gewünschten Produkt im On-
lineshop weitergeleitet. Dabei spielt es keine Rolle, ob 
Sie bevorzugt mit einem Produkt- oder Markenna-
men oder anderen Informationen zur Identifikation 
suchen. Die neue Filterfunktion ermöglicht es Ihnen 
zusätzlich, Ihre Suche mit bestimmten Kriterien ein-
zuschränken. Sie können zudem via Bossard Artikel-
nummer (BN) oder als eingeloggter Benutzer sogar 
mit kundenindividuellen Artikelnummern suchen. 

Auf den neuen übersichtlichen Produktseiten finden Sie alle 
Informationen rund um den gesuchten Artikel.

Detaillierte Produktseiten
Wenn Sie die passende Verbindungslösung gefun-
den haben, finden Sie auf der dazugehörenden Pro-
duktseite ausführliche Informationen über den aus-
gewählten Artikel. Dazu gehören Details zu den 
Merkmalen und Eigenschaften des Verbindungsele-
ments, der Stückpreis, technische Zeichnungen und 
downloadbare CAD-Dateien (in 3D oder 2D) sowie 
Hinweise zur Montage oder andere wichtige Infor-
mationen. Unter dem Stichwort «Produktvarianten» 
werden Ihnen alternative Produkte gleicher oder hö-
herer Qualität vorgeschlagen. 
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Neugierig? Gerne geben wir 
Ihnen eine kurze Vorschau der 
wichtigsten Funktionen:

«myBossard» Kundenportal
Vollen Zugang zum E-Shop, unseren digitalen 
Selbstbedienungsbereich, erhalten Sie über das 
«myBossard» Kundenportal. Einmal als Geschäfts-
kunde angemeldet, können  Sie hier Ihr präferier-
tes Sortiment definieren, einzelne Artikel als Favo-
riten setzen sowie ganze Warenkörbe speichern 
und bei Bedarf erneut bestellen. Im Kundenportal 
behalten Sie Ihre Bestellhistorie im Blick und be-
stellen fehlende Artikel ganz einfach nach. Techni-
sche Details Ihrer Verbindungselemente und aller 
anderen online bestellten Artikel rufen Sie bequem 
per Mausklick auf. Zudem können Sie über «my-
Bossard» Etiketten ausdrucken, um häufig verwen-
dete Artikel einfach per Scan nachzubestellen. 

Bossard Scan
Mit der neuen Bossard Scan App erfassen Sie Bestel-
lungen über unseren E-Shop künftig noch schneller. 
Einfach die Bossard Scan App herunterladen und den 
Strichcode des gewünschten Artikels per Smartpho-
ne einscannen – schon ist die Bestellung erfasst. An-
schliessend kann die Bestellung via App oder am PC 
weiterbearbeitet und bezahlt werden. Eingescannt 
werden können vorhandene Popscan-Etiketten, EAN-
13-Strichcodes auf Kleinpackungen sowie die über 
das E-Shop-Kundenportal «my-Bossard» ausgedruck-
ten Etiketten.

Im Kundenportal «myBossard» behalten Sie Ihr präferiertes 
Sortiment im Blick und bestellen die gewünschten Artikel be-
quem per Mausklick. 

SCAN ME
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EIN EXPERT EDUCATION SERVICE 

Neues Bossard E-Learning Portal – lernen,  
wann und wo es Ihnen passt!

Lerninhalte
Die Inhalte sind in zwei Bereiche unterteilt, wobei 
sich der erste Abschnitt der Einführung in mechani-
sche Verbindungselemente widmet und folgende 
Themen umfasst: Schrauben, Muttern, Gewindeein-
sätze, Scheiben, Wellen- und Nabensicherungen, 
Stifte und Nieten. Im zweiten Abschnitt geht es um 
Grundkenntnisse über Rohmaterialien, Werkstoffe, 
mechanische Eigenschaften und Korrosion.

Zielgruppen des E-Learning Portals
– �Spezialisten aus den Bereichen Supply Chain, 

Einkauf und Auftragsbearbeitung
– �Experten aus den Bereichen Entwicklung, Kon- 

struktion, Planung und Qualitätssicherung
– �Profis aus den Abteilungen Reparatur, Wartung 

und Montage

Erfahren Sie, wie Sie mit Bossards E-Learning Por-
tal nicht nur Zeit, sondern auch Geld sparen kön-
nen: www.bossard.com

Als Teil des Expert Education Services bietet 
Ihnen das neue E-Learning Portal von Bossard 
ab sofort einen persönlichen Zugang zu den 
unterschiedlichsten Fragestellungen der Ver-
bindungstechnik – mit der Möglichkeit, ganz 
nach Ihrem Ermessen und in Ihrem eigenen 
Tempo zu lernen. 

Lernen einfach gemacht!
In unserer gut strukturierten E-Learning-Biblio-
thek finden Sie sich schnell zurecht. Orientieren Sie 
sich zunächst anhand der thematischen Übersicht 
und rufen Sie danach die für Sie relevanten Lektio-
nen auf – beliebig oft, von überall und zu jeder Zeit.
Um den Wissenstransfer noch attraktiver zu ge-
stalten, werden die schriftlichen Ausführungen 
mit aussagekräftigem Bildmaterial unterstützt. 
Sobald Sie sich angemeldet haben, können Sie auf 
sämtliche Kapitel zugreifen. Dabei entscheiden Sie 
selbst, mit welchem Thema Sie beginnen möchten.  

Am Ende jedes Kapitels erwarten Sie Quizfragen, 
mit denen Sie das erlernte Wissen zur Selbstkont-
rolle testen können. Zurzeit steht das E-Learning 
Portal ausschliesslich in den Sprachen Englisch 
und Deutsch zur Verfügung.

Ihre Vorteile auf einen Blick
Lernen Sie, wann und wo es Ihnen passt. Das E-Le-
arning Portal von Bossard ist vollkommen zeit- 
und ortsunabhängig. Sie können sich das ge-
wünschte Fachwissen genau dann aneignen, 
wenn Sie es in Ihrem Alltag benötigen – rund um 
die Uhr und an 365 Tagen im Jahr. Und mit den ab-
schliessenden Selbstkontrollen stellen Sie sofort 
fest, ob Sie das Gelernte verstanden haben.

Lernziele des E-Learnings 

– Lernen Sie die Merkmale zur Unterschei-	
	 dung von Verbindungselementen kennen.

– �Verstehen Sie Einflussfaktoren und Funkti-
onsprinzipien von Schraubenverbindungen.

– �Eignen Sie sich Grundkenntnisse zu einge-
setzten Werkstoffen und deren Einfluss auf 
die mechanischen Eigenschaften und den 
Korrosionsschutz an.

SCAN ME
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SMARTORDERING 

Intelligente Beschaffung dank 
Machine Learning 

Mit SmartOrdering wird ARIMS noch intelli-
genter und reaktionsschneller! SmartOrde-
ring ist ein intelligenter Algorithmus, der für 
jeden Artikel und jede Box selbstoptimierte 
Beschaffungsparameter autonom berechnet 
und anwendet. Resultate sind erhöhte Ver-
fügbarkeit der C-Teile, bis zu 70 % weniger 
Expresslieferungen und signifikante Kosten-
einsparungen.

Die richtige Menge zur richtigen Zeit
Die Basis für einen reibungslosen Beschaffungspro-
zess bilden die SmartBins von Bossard, die über Ge-
wichtssensoren jederzeit den aktuellen Lagerbe-
stand des Artikels messen. Sobald ein Artikel-
bestand einen definierten Bestellpunkt unter-
schreitet, wird dem Kunden via ARIMS automa-
tisch eine Bestellung ausgelöst. Die Lieferung der 
vordefinierten Bestellmenge erfolgt erst nach eini-
gen Tagen.

Dank ARIMS sind Materialfluss und Lagerbestän-
de stets unter Kontrolle. Grundsätzliche Änderun-
gen der Produktion oder unerwartete Verbrauchs-
spitzen stellen jedoch Herausforderungen dar, für 
die der Ansatz «die optimale Menge zur richtigen 
Zeit am richtigen Ort» nicht mehr gewährleistet 
werden kann. So können durch leere Boxen infolge 
erhöhten Verbrauchs ganze Produktionslinien blo-
ckiert werden und hohe Kosten anfallen. Die dann 
notwendigen Expresslieferungen sorgen für zu-
sätzliche Mehrkosten. Konventionelle Systeme 
werden deshalb manuell angepasst, sobald der Be-
darf stark schwankt und Artikel entfernt oder 
hinzugefügt werden müssen.
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Express order

Ohne SmartOrdering: Durch einen festen Bestellpunkt können Verbrauchsspitzen oder Produktionsänderung zu 
Fehlbeständen führen sobald diese vordefinierte Bestandesmenge unterschritten wird. Wenn der Bestand unter 
die Expressbestellmenge fällt, wird in diesem Fall automatisch ein Expressauftrag ausgelöst. Die Boxen werden 
erst nach einigen Tagen wieder aufgefüllt. Dieser Prozess führt zu zusätzlichem Aufwand. 

Machine Learning durch Erfahrung und 
Know-how
Mit SmartOrdering wird der automatisierte 
Beschaffungsprozess durch einen Algorithmus 
optimiert. Die SmartOrdering Lösung analysiert 
kontinuierlich den Verbrauch und stellt eine 
Bedarfprognosen basierend auf verschiedene 
Szenarien auf, indem das Fehlbestandsrisiko, 
die Lagerhaltungskosten und die Lieferkosten 
berücksichtigt werden. Dabei definiert die Smar-
tOrdering Lösung, welche Artikel in welcher 
Menge und zu welchem Zeitpunkt bestellt werden 
müssen. Bestellpunkt und Bestellmenge werden 
automatisch reevaluiert und angepasst.

Die automatisierten Prozesse reduzieren die 
Arbeitsauslastungen der Mitarbeiter und 
führen zu Zeiteinsparungen, indem

	– Verbräuche in der Vergangenheit durch
	 SmartOrdering analysiert werden.

	– die Kosten für den Lagerbestand inkl. La-
	 gerplatz, den Bestell-, Nachfüll- oder Ex-	
	 pressbestellkosten und den Kosten einer 	
	 Fehlbestand Situation zur Optimierung 	
	 berücksichtigt werden (Risiko Abwägung).

	– Logistikparameter berücksichtigt werden.
	– der Algorithmus kontinuierlich den opti-

	 malen Bestellpunkt und die optimale Be-	
	 stellmenge berechnet.
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MERKMALE

NEUES INDUSTRIE 4.0 TOOL  
(KÜNSTLICHE INTELLIGENZ)

SELBSTOPTIMIERENDES SYSTEM

KONTINUIERLICHE DATENANALYSE

BERÜCKSICHTIGUNG DER
SAISONALITÄT

DYNAMISCHE ANPASSUNG AN
BEDÜRFNISSE

BERECHNUNGEN AUF BASIS DER
VORHANDENEN INFRASTRUKTUR
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Mit SmartOrdering: Automatische Anpassung des Bestellpunktes durch Reevaluierung und Anpassung des Be-
darfs durch den Algorithmus.

SmartOrdering automatisiert die Konfiguration 
der Bestellparameter und optimiert diese kon-
tinuierlich. SmartOrdering automatisiert die 
Konfiguration der Bestellparameter und optimiert 
diese kontinuierlich. Neben den Kosten für Lager-
haltung, Bestellung und Lieferung ist das Risiko 
eines Fehlbestandes von zentraler Bedeutung. Der 
Algorithmus lernt dieses Risiko, berücksichtigt 
Faktoren wie teure Expresslieferungen und findet 
die ideale Bestellkonfiguration bei minimalen 
Gesamtkosten. Somit wird das SmartBin System 
weder überfüllt noch werden die Boxen leer sein. 
Produktionsunterbrüche durch fehlende Bestände 
werden verhindert und gleichzeitig Kosten 
eingespart.

Ihr Nutzen 
	– Reduktion von Expressaufträgen
	– Optimierte Nachbestellmengen und La-

	 gerbestände
	– Reduzierter Lagerbestandswert
	– Geringere Gesamtbetriebskosten
	– Verringertes Risiko von Fehlbeständen

	 durch garantierten Beschaffungsprozess

Für mehr Informationen sprechen Sie mit 
Ihrem Bossard Ansprechpartner vor Ort 
oder besuchen Sie unsere Website:

www.bossard.com

http://www.bossard.com 
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PRODUCTS

Product Solutions 

Niettechnik

Norm & Standard Verbindungselemente

Sicherungselemente

Schweisstechnik

Direktverschraubungen

Zugangs- und Verbindungslösungen & Bedienelemente

Gewindeeinsätze

Zeichnungsteile
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NEUE PRODUKTKATEGORISIERUNG 

Umfassend, logisch, konsistent

Bei Bossard erhalten Sie über eine Million 
verschiedene Verbindungs- und Funktions-
elemente. Und es werden immer mehr. Um 
dieses umfassende Angebot auch in Zukunft 
klar und einfach abbilden zu können, haben 
wir unsere Produkte neu kategorisiert. 

Warum eine neue Produktkategorisierung?
Sicherlich kennen Sie den Bossard Katalog mit sei-
nem gestanzten Register und den vielen Katalog-
gruppen, den wir intern liebevoll unsere «Bibel» 
nennen. Dieser Katalog war über viele Jahrzehnte 
sowohl Verkaufsinstrument, Gesamtproduktüber-
sicht und Aushängeschild von und für Bossard. 
Unser eigenes Sortimentsteam kümmert sich dar-
um, dass dieser permanent aktuell und in mehre-
ren Sprachen und Weltregionen verfügbar ist.

In den vergangenen Jahren jedoch wuchs unser 
Sortiment aufgrund zahlreicher Neuerungen von 
Bossard, wie unserer ecosyn®- und FASTEKS®-
Produktlinien, sowie unserer Markenpartner
sehr stark an. Der Aufbau komplett neuer Sorti-
mentsbereiche wie der «Bedien- und Kontrollele-
mente» und der «Elektrotechnik» hat uns dazu be-
wogen, diesen jeweils eigene Kataloge zu 
widmen. 

Die Ergänzungen und Erweiterungen haben dazu 
geführt, dass unsere Produktekategorisierung im-
mer unübersichtlicher wurde. Mit der neuen Sys-
tematik machen wir unsere Produktlösungen fit 
für die Zukunft. Die durch unsere Experten gene-
rierte Produktlogik ist nicht zu verwechseln mit 
internationalen Klassifizierungen wie ECLASS / 
ETIM etc.

Schritt für Schritt werden wir die neue Systema-
tik auf unserer Website, im integrierten E-Shop so-
wie in allen weiteren externen und internen Sys-
temen umsetzen. Auch unser gedruckter Katalog 
wird nicht mehr neu aufgelegt, sondern künftig 
durch eine Produktübersicht, den sogenannten 
Quick Reference Guide, abgelöst.

Dieser Guide wird in gedruckter Form oder als PDF 
einen schnellen Überblick über unser Gesamtsor-
timent liefern. Detaillierte Produktinformationen 
sind dann im E-Shop erhältlich.

Die Vorteile der neuen 
Produktkategorisierung:

1.	 Einfach und logisch: Künftig finden Sie 
Produkte gleicher Technologie wie zum 
Beispiel Schrauben oder Niete in dersel-
ben Gruppe unabhängig von den einge-
setzten Materialien (Stahl, Kunststoff, 
INOX). So finden Sie schneller und einfa-
cher, was Sie suchen.

2.	 Konsistent: Die neue Struktur wird welt-
weit in allen Systemen umgesetzt.

3.	 Umfassend und zukunftssicher: Alle Pro-
dukte sind jetzt logisch systematisiert. 
Künftige Sortimentserweiterungen lassen 
sich problemlos in die neue Struktur ein-
gliedern.

4.	 Immer up to date: Durch die digitale Sorti-
	 mentspflege finden Sie im neuen E-Shop
	 immer das aktuelle Sortiment.

SCAN MESchauen Sie doch ein-
fach auf unserer Website  
vorbei und machen Sie 
sich mit unserer neuen 

Produktkategorisierung 
vertraut!

Schematische Darstellung
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INNOVATION 2021: ECOSYN®-SEF (BN 33855)

Betriebssichere elektromechanische 
Kontaktverschraubung 

ecosyn®-SEF vereint eine selbstsichernde 
Mutter mit einer integrierten Spannscheibe 
und grosser Auflagefläche. SEF steht für 
«Safe Electromechanical Fastener».

Alles in einem Element
Betriebssichere elektrische Geräte setzen zuverläs-
sige Kontaktverschraubungen voraus. Immer neue 
Vorgaben wie zum Beispiel die EU-Richtlinien 
RoHS oder REACH und einschlägige Konstrukti-
onsvorgaben erhöhen die Anforderungen an 
stromführende Teile.

ecosyn®-SEF ist ein multifunktionales Verbin-
dungselement für die sichere Verschraubung von 
elektrisch leitenden Kontakten für Hochvolt- und 
Niedervoltanwendungen, aber auch für sichere 
mechanische Verbindungen. Zusammen mit ei-
nem namhaften amerikanischen Elektromobi-
litätspionier entwickelten die Ingenieure von 
Bossard eine SEMS-Mutter, die die folgenden Ele-
mente vereint:

Gewindesicherung Spiralock® (1) in der Mutter (2): 
Bei anliegenden Vibrationen oder äusseren Belas-
tungen auf die Klemmstelle verhindert das Spezi-
algewinde Spiralock® ein Lösen der Kontaktver-
schraubung. 

Spannscheibe (3) : Bei kurzen Klemmverhältnissen 
mit variierenden Materialpaarungen, Trennstellen 
und unterschiedlichen Betriebstemperaturen 
kann das Federpaket einem Vorspannkraftverlust 
entgegenwirken.

Die Unterlegscheibe (4) vermindert Oberflächenein-
drücke bei Wiederholmontage, was eine einwand-
freie elektrische Stromübertragung begünstigt. Die 
grössere Auflageflache der ecosyn®-SEF verringert 
die Flächenpressung und gewährleistet auch bei 
Langlöchern eine wirksame Kraftübertragung.

1

2

3

4

	  
Vier Funktionselemente in einem = ecosyn®-SEF  
1. Gewindesicherung | 2. Mutter | 3. Spannscheibe | 4. Unterlegscheibe
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Die Produkteigenschaften im Überblick
	– Alle Elemente sind fest miteinander verbunden
	– Für Hochvolt-, Niedervolt- und rein mechani-

sche Verbindungen
	– Hohes Kompensationsvermögen gegen Setzer-

scheinungen
	– Grosse Flächenabdeckung für Durchgangs- und 

Langlöcher
	– Sehr vibrationsbeständig
	– Temperaturbeständig
	– Passend für metrische Aussengewinde
	– Wiederverwendbar
	– Hohe Lebensdauer der Verbindung

Fünf konkrete Vorteile für Sie
1.	 Rationalisierung in Beschaffung und Logistik
2.	 Kürzere Vorbereitungs- und Montagezeiten
3.	 Reduktion von Montagefehlern
4.	 Erhöhte Prozesssicherheit für eine schlanke Ver-

arbeitung
5.	 Höhere Sicherheit der Verbindung

Typische Einsatzgebiete
	– Elektromobilität
	– Schienenfahrzeuge (z. B. Leistungselektronik)
	– Elektrische Geräte mit sicherheitsrelevanten 

Anschlüssen (z. B. Erdungsleitung)
	– Hochspannungsbatterien
	– Transformatoren
	– Langlochverbindungen z. B. für Justierungen
	– Verbindung von NE-Metallen mit grossen Aus-

dehnungskoeffizienten bei Temperaturschwan-
kungen

	– Verschraubungen von Bauteilen aus Alumini-
um, Kupfer oder weichen Werkstoffen mit ho-
hen Setzerscheinungen

Verfügbare Ausführungen
ecosyn®-SEF ist ab sofort verfügbar in der Ausfüh
rung Stahl, Festigkeitsklasse 8 in den Dimensionen 
M6, M8, M10. Die Spannscheibe ist mit einem Zin-
klamellenüberzug versehen, die Mutter und Unter-
legscheibe mit einem Zink-Nickelüberzug und ei-
ner Gleitschicht für eine prozesssichere Montage. 
Das aktuelle Sortiment und Abmessungen finden 
Sie im neuen Bossard E-Shop. Weitere Ausführun-
gen auf Anfrage.

	  
ecosyn®-SEF in der Anwendung

SCAN ME
Dieses Produkt finden 

Sie hier im E-Shop

SCAN ME
Weitere Informationen 
zu ecosyn-SEF in unse-

rem neuen Prospekt
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PROVEN PRODUCTIVITY

Ein personalisiertes Serviceangebot für Stolz
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Seit 1952 entwirft, fertigt und installiert 
unser Kunde STOLZ technische Ausrüstung, 
die es Industrien ermöglicht, Produkte in 
Pulver- oder Körnerform zu fördern und 
umzuwandeln, ob mit Fördertechnik, Ham-
mermühlen, Granulierpressen, Thermodon-
ditionierern, Mischmaschinen oder Ent-
staubungsfiltern

Mit diesen Worten haben Hr. Humez, Einkaufslei-
ter, und Hr. Tessier, Lagerleiter, die Präsentations-
veranstaltung im Rahmen einer Ausschreibung 
zu Beschaffung und Bewirtschaftung von 28 Pro-
duktfamilien für das Unternehmen Stolz eingelei-
tet. Unter diesen Produktfamilien befanden sich 
Artikel wie Schrauben, Verbrauchsmaterialien, 
persönliche Schutzausrüstung usw. Wir haben 
seitdem mit dem Unternehmen Stolz, das uns sei-
ne Pforten bereitwillig geöffnet hat, den gesam-
ten Waren- und Informationsfluss des Unterneh-
mens analysiert. Dafür haben wir uns mit jedem 
Akteur der Beschaffungskette austauschen kön-
nen und gemeinsam Ziele zur Zeit- und Platzein-
sparung, für mehr Transparenz und Aktionsfä-
higkeit, aufgestellt.

Dabei konzentrierten wir uns zunächst auf das 
Lager, in dem das überholte Kanban-System zu-
gunsten unseres SmartBin-Systems ersetzt wur-
de, sodass nun mithilfe von Gewichtssensoren 
über 900 Artikel in 1100 Behältern bewirtschaftet 
werden können, was 30 % weniger Platzbedarf 
und die Konsolidierung von über 30 Lieferanten 
ermöglicht hat. Im Produktionsbereich wurden 
mehr als 1000 Waagen installiert, die für die 
meisten Artikelgruppen eine Platzersparnis von 
mehr als 50 % bewirkten. Empfindliche Artikel, 
die eine Zugriffskontrolle nötig machen, werden 
nun in unserem SmartLocker-System gelagert 
und wurden auf 3 strategische Punkte im Ferti-
gungsbereich aufgeteilt.
 
Um eine produktivere Belieferung der Produkti-
onslinien zu sicherzustellen, wird die Lösung Last 
Mile Management für 2 tägliche Befüllungen ein-
gesetzt. So erhalten die Bediener stets die richti-
gen und optimierten Mengen in den kleinstmög-
lichen Behältern. Der für die Lagerung vorgesehene 
Bereich der Produktionslinien wird damit zuguns-
ten größerer Fertigungsanlagen minimiert. 
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Die Mitarbeiter in den Abteilungen Entwicklung 
und Planung bei Stolz haben eng mit dem techni-
schen Team von Bossard France an der Reduzie-
rung und Optimierung des Warensortiments zu-
sammengearbeitet.

Anlass zu diesen Rationalisierungen bot die Mög-
lichkeit, Bossard-Produkte an neuen wie an be-
reits gefertigten Produkten zu Wartungszwecken 
einzusetzen.

Hier konnte eine Verringerung der Referenzmen-
ge von fast 40 % erzielt werden. Dies ist das Resul-
tat einer Grundlagenarbeit, die zunächst an den 
meistverwendeten Produktfamilien Anwendung 
fand und bis heute andauert:

Die Verwendung von Unterlegscheiben für Sechs-
kantschrauben ist stark gesunken. Vielerorts hat 
die sicherere Sechskantschraube mit Flansch mitt-
lerweile die Schraube mit Unterlegscheibe ersetzt.

«Das richtige 
Produkt am 
richtigen Ort 
zum richtigen 
Zeitpunkt und 
in der richtigen 
Menge zu haben, 
ist Trumpf in der 
Branche.»
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«Wir möchten die Anzahl unse-
rer Lieferanten rationalisieren 
und die logistische Bewirtschaf-
tung aller unserer Komponenten 
der Klasse C harmonisieren.»
Hr. Humez, Einkaufsleiter, und M. Tessier, Lagerleiter

Schrauben-, Schraubenmutter- und Unterlegschei-
ben-Garnituren, die früher vorwiegend mit Heißß-
verzinkung beschichtet waren, wurden um ca. 80 % 
durch Zinklamellen-Beschichtung ersetzt. Mit glei-
chen Leistungsmerkmalen ausgestattet, bietet diese 
Beschichtung eine standardisierbarere und kosten-
günstigere Lösung für Verbindungselemente. 

Schließlich wurde durch das Projekt der gesteuer-
ten Schmierung der Edelstahlmuttern durch den 
Einsatz einer zusätzlichen Beschichtung die opti-
male Sicherung von Schraubverbindungen er-
reicht, da diese die Spannung der Schraubverbin-
dung erhöht und die Montagezeiten senkt, sodass 
das Problem des Festfressens bei Befestigungen 
auf Edelstahl vermieden wird.
 
Alle diese ATE-Projekte (Assembly Technology Ex-
pert) wurden mithilfe unseres neuen TCO-Kalkula-
tors bei Bossard studiert. Jede technische Neue-
rung wird hierbei einem präzisen Kostenkalkül 
unterworfen, um die tatsächlichen Verbesserun-
gen für alle Kostenstellen zu bestimmen und so die 
Prioritäten für jedes Produkt exakt anzugeben.

Derzeit prüfen wir außerdem noch optimierte Ein-
satzmöglichkeiten von Blindnieten. Ziel: Sicherere 
Lösungen zu ermitteln und die Montagezeiten der 
Silos in einer Branche zu senken, die Aufbauzeiten 
ständig rationalisieren muss.

Zur technischen Seite gesellen sich Schulungsakti-
vitäten zur Sicherheit und Korrosion in Form von 
Seminaren und Webinaren.

Diese persönliche Betreuung und Nutzung der 
ATE-Tools haben eindrucksvoll belegt, dass Lösun-
gen für Montageprobleme bereitstehen und dass 
noch viel Potenzial zu Rationalisierungen ausge-
schöpft werden kann.



|  SUCCESS STORIES2020 |  LOCAL CONTENT

Deutschland

WIR TUN ALLES, DAMIT SIE LÜCKENLOS PRODUZIEREN KÖNNEN

Ihre Versorgung ist unsere Kernkompetenz – auch in 
herausfordernden Zeiten
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TOGETHER WE PROTECT, TOGETHER WE CREATE

Chancen nutzen in der Krise = optimistisch
in die Zukunft

2020 war trotz aller Schwierigkeiten, die CO-
VID-19 für Menschen und Wirtschaft mit sich 
gebracht hat, für Bossard, KVT und Bruma in 
Illerrieden bzw. Velbert kein verlorenes Jahr, 
denn: Es ist gelungen das Geschäft stabil zu 
halten, Prozesse weiterzuentwickeln und 
Vorarbeiten für künftige Projekte zu leisten.

Dabei ist die „größte, spannendste und zukunfts-
weisendste Aufgabe 2021 die Fusion der KVT Fas-
tening GmbH und Bossard Deutschland GmbH zu 
einer Unit im Rahmen des Projekts Einstein“, so Ge-
schäftsführer Florian Beer in seinem gleichzeitigen 
Rück- und Ausblick. 

Teamarbeit unter den Zeichen der Pandemie
Dass die Bossard/KVT-Niederlassung in Illerrieden 
(mit Ausnahme des Lagers) in den vergangenen Mo-
naten weitestgehend verwaist war, bot eine gute 
Gelegenheit, im Rahmen des Projekts „Schöner Ar-
beiten“ den Empfangsbereich, die Besprechungs-
zimmer, Laufwege und die Kantine einem umfas-
senden Face-Lifting zu unterziehen. Sigrid Schmitz, 
Group Leader Internal, und ihr Team haben hier 
ganze Arbeit geleistet und der vormals schlichten 
und etwas kühlen Umgebung eine freundliche, offe-
ne und helle Atmosphäre verliehen. 

Ein besonderes Augenmerk wurde auf die neue 
„Bossard World“ gelegt, die im Wartebereichbereich 
am Empfang die Kunden u. a. mit einer kleinen Pro-
duktausstellung in Vitrinen „herzlich willkommen“ 
heißt. Der Umbau wurde dabei von KVT-Mitarbei-
ter*innen dabei in Eigenleistung durchgeführt.

Arbeiten im Home-Office
Fortlaufende Kommunikation und transparente In-
formation sind entscheidend. Ein aktuelles, von ei-
genen SharePoint-Redakteuren gepflegtes Fir-
men-Intranet, Monatsrück- und -ausblicke, zeitnahe 
E-Mails bei Änderungen & Neuerungen und Video-
konferenzen via Teams: Bossard Deutschland, KVT 
Fastening und Bruma befinden sich im ständigen 
Austausch. Und das natürlich auch mit allen Kun-
den und Geschäftspartnern, mit denen Kommuni-
kation und Abwicklung ebenso sorgfältig organi-
siert ist wie der interne Workflow.
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Zehn Monate zurück.
Zum Ende des Winters 2020 brach die Pandemie 
über Europa herein. Bei Bossard Deutschland, KVT 
Fastening und Bruma wurde bereits Mitte März ein 
Corona-Task-Force-Team eingerichtet, das seitdem 
alle nötigen Maßnahmen bündelt und initiiert. Im 
Zentrum stand dabei neben detaillierten Hygiene- 
und Schutzmaßnahmen an der Niederlassung der 
Ausbau eines soliden Home-Office Konzepts.

Innerhalb von nur drei Werktagen konnten alle Bü-
romitarbeiter*innen, mit dem kompletten Equip-
ment ausgestattet, zu Hause arbeiten. Als Vorteil 
zeigte sich hier die Zugehörigkeit von KVT zur Bos-
sard Gruppe, denn laut Florian Beer „profitierte man 
von einem sehr hohen technischen Niveau und ei-
ner großartigen digitalen Infrastruktur“. 

« Innerhalb von
nur drei Werk-
tagen konnten
alle Büromitar-
beiter, mit dem
kompletten
Equipment aus-
gestattet, von
Zuhause arbei-
ten »
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Anfang 2021 ist der Blick bei Bossard Deutschland, 
KVT Fastening und BRUMA optimistisch, denn die 
Pandemie habe auch gezeigt, dass man als Unter-
nehmen gut aufgestellt ist. Mitarbeiter*innen, die 
als Team lösungsorientiert denken und handeln 
und die ausgezeichnete Infrastruktur als Teil der 
Bossard Gruppe bilden das Fundament, um in 
Wachstum zu investieren.

Und man werde aufgrund der Erfahrungen der ver-
gangenen Monate auch neue Wege gehen. Im Wis-
sen darum, dass sich mit der Alternative „Home-Of-
fice“ Familie und Beruf besser vereinen lassen, 
überlege man gerade, wie nach der Pandemie ein 
für die Firma und die Mitarbeiter*innen optimaler 
Kompromiss aus Office-Office und Home-Office 
aussehen kann.

« Als Riesenvorteil zeigte sich 
hier die Zugehörigkeit von KVT 
zur Bossard Gruppe,  man pro-
fitierte von einem sehr hohen 
technischen Niveau und einer 
großartigen digitalen Infra-
struktur »
Florian Beer, General Manager Bossard Deutschland
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